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Vince_:nt Godar_d _
« J'ai pour mission
de réussir »

Vincent Godard a ét6é nommé au poste de directeur ventes et
marketing de I’éditeur de progiciel Qualiac. La mission qui
lui a été confiée est triple: monter en gamme, développer les
relations avec des partenaires intégrateurs et enfin, dévelop-
per l'international. « J’ai bien I'intention de m’appuyer sur
les éléments différenciateurs qui font le succés de Qualiac
pour amplifier la croissance a deux chiffres actuelle », indi-
que-t-il. Vincent Godard siége désormais au directoire.

Son parcours: Aprés une formation d’ingénieur, Vincent
Godard débute sa carriére en 1989, chez IBM France. En
1995, il entre chez I'éditeur suédois IBS en tant qu’ingé-
nieur d’affaires et rejoint, en 1999, PeopleSoft. En juillet
2006, il integre Amdocs France au poste de directeur com-
mercial, chargé du développement de I’activité CRM et
solutions verticales pour le marché bancaire.
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